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Jméno zaka: Trida: Datum:

14 Marketing III: pracovni list

Ukol 1: Zamyslete se a napiste, kde chcete byt v podnikani za pét let a jak
toho chcete dosahnout (dlouhodobé cile).

Vzor: VCelarici za pét let

Vychovat celkem 5 dalSich samostatnych vcelait od 10 let jejich véku,
organizovanych pod hlavickou CSV, ktefi sloZili odborny ,Certifikdt vcelarika".
Doséhneme toho aktivni spolupraci se ZS, MS, ZUS Jesenice, kvalitnim odbornym
vedenim vcelarského krouzku a systémovym vedenim Skolniho podniku pod
hlavi¢kou APZS CR.

Rozsitit pocet veelstev ZS Jesenice z pvodnich 5 na 15 z vlastnich oddélkd s tim, Ze:
Bude nadale trvat odborné vedeni mistniho vcelare B. Koblasy.
Bude zaji$téna nadale spoluprace firmy Veelafici, Velarského krouzku a ZS Jesenice.

Smluvné uzaviit odbér medu s prodejnami Zabka v regionu Stfedoceského kraje na
500 kg/rok, coz orientacné predstavuje financni Castku kolem 50.000,- KE. Objem
dalsi produkce vcelich produktll vyuZivat na propagaci a na vlastni prodej v recepci
ZS Jesenice.

Samostatné financovat veskeré naklady na provoz a zisk vlozit do dalSiho vzdélavani
budoucich i sou¢asnych vcelarik.
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Trida: Datum:

Ukol 2: Sepiste silné a slabé stranky v ramci SWOT analyzy vasi firmy ve
srovnani s vasim nejbliz§im konkurentem, jako to vidite na prikladu.

Silné stranky firmy Vcelarici

Slabé stranky Vcelare Koblizka

Organizovani pod hlavickou CSV

Neni organizovan

Pravidelné tydenni vzdélavani — Vcelarsky
krouzek

Systémoveé se nevzdélava — ¢te odborny
mésicnik , VCelarstvi®

Metodické vedeni v ramci sekce Skolnich
podniké pFi APZS CR

Smluvni prodej s obchodni organizaci
,Zabka", prodej z recepce 7S

Prodej ze dvora a u mistni benzinové pumpy

Neustalé dorlstani dalSich mladych vcelard
a jejich teoretické a praktické vzdélavani

Starnouci véelar bez pomoci rodinnych
prislusnikd

Slabé stranky firmy Vcelarici

Silné stranky Vcelare Koblizka

Zacinajici praxe pod odbornym vedenim

Letita praxe v oblasti vCelarstvi

Kupovani nastavcl

Vyroba vlastnich nastavcti

Silné stranky

Slabé stranky

Slabé stranky

Silné stranky
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Ukol 3: Najdi spravné slovo, které vyjde dopInénim do prazdnych policek.
Kazdé dalsi slovo zacina poslednim pismenem slova predchazejiciho.
Tajenku precti poporadé ve Zlutych slunickach.

1 — Indidnsky symbol (5 znak{) 2 — Smés na zdéni (5)

3 — Morska ryba (4) 4 — Maly rak (5)

5 — Cast obleceni (6) 6 — Africka zemé (5)

7 — Listnaté stromy (s pismenem i — 6) 8 — Chlapecké jméno ruského plivodu (4)

9 — Narodni tym hovorové (7 — s ,,g" na konci slova)



