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Anatomie podnikatelského planu :

Uvodni shrnuti: Hlavni ¢asti kompletniho podnikatelského
Zdure_xznu;e n’ejdule’zneJS| aspc_ak?y vase’rvlo ) ~ plénu jsou nésledujl'ci:
podnikatelského planu, shrnuje jeho kliCové body. -

—

L)
Popis firmy: \
Stru¢né charakterizuje zakladni fakta tykajici se vasi
firmy.

Management:
Charakteristika klicovych osob ve vedeni firmy.

Popis cilového trhu:
SlouZi k identifikaci cilové skupiny, typu zakaznika nebo
firmy a vysvétluje jejich touhy a potieby.

Plan rozvoje a milniky:

Ukazuje, kde bude vasd podnik za nékolik let, jakym
zpuscbem se tam dostanete a jaké dilgi vysledky na
cesté dosahnete.

Analyza konkurence:
Hodnoti jiné firmy, které nabizeji podobny vyrobek nebo
sluzbu nebo pokryvaiji podobné potfeby trhu.

Finance:
Soubor Gdaji o financich firmy. Popis sou¢asného stavu
a cilt do budoucnosti.

Provozni plan:
Popisuje budouci chod vasi firmy a provozni faktory,
jimiZ ziskate naskok pfed konkurenci.

Agkoli se Uvodni shrnuti objevuje hned na zagatku vaseho planu, délejte ho
az nakonec. Jeho sestaveni pro vas bude v jeho hlavnich bodech

jednodussi, kdyz budete vychazet z ostatnich jiz zpracovanych kapitol. Proto
konkrétni jeho zpracovani je zahrnuto az mezi posledni Pracovni listy.
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E Klicové body

Zpracovat jako posledni kapitolu

Vysledovka

Uvodni shrnuti

Finance

Rozvaha

Penézni toky

Vlastnici firmy
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Kdy se tam dostat

Plan rozvoje a milniky
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Provozni faktory Analyza konkurence Konkurenéni vyhody

Chod vasi firmy Odliseni vasi firmy




Podstata Uvodniho shrnuti w w w

Uvodni shrnuti je tou nejdulezit&jsi ¢asti vaseho podnikatelského
planu. Investofi a bankovni Ufednici se chtéji co nejrychleji '
zorientovat a porozumét podstaté vaseho podnikani.
Vasim cilem je tedy shrnout hlavni komponenty vaseho
podnikani a vzbudit ve ¢tenafi touhu pokraovat

ve &teni. Jako ve vSech Castech podnikatelského
planu musi byt data i informace zaloZzeny na pravdé. «
MdUzete se pfitom zaméfit na ty aspekty vaseho podnikani,
které ukazou firmu v tom nejlepSim svétle.

Uvodni shrnuti by mélo odpovidat na tyto otazky:

Dava zakladni koncept vaseho podnikani néjaky smysl|?

Byla vaSe podnikatelska €innost dukladné naplanovana?

Mate schopny management?

Existuje na trhu mezera, kierou vas vyrobek nebo sluzba zaplni?
Jaké vyhody ma vaS$e firma oproti konkurenci?

Jsou vase financni plany realistické?

Bude toto vase podnikani uspésné?

i N Dostane investor Ci véfitel zpatky svoje penize?

Uvodni shrnuti poskytuje kratky, bleskovy nahled na vase

fakta a koncepty a podejte je tak struné, jak je to jen mozné.




