Dnesni program

e Predstaveni, uvod

* Jak podnikat?

* Jaké klicové vlastnosti podnikatele se daji rozvijet ve skole?

* Jaké znalosti z podnikani se daji uplatnit pri ucitelské Cinnosti?
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Jak podnikat?




Napad

1) Unikatni vs. ,,okopirovany*
2) Vasvs. cizi
3) Dobry vs. $patny

1) Proc¢ by méli lidé vyuzit zrovna vas produkt/sluzbu?




Vize

1) Schopnost definovat vizi
2) Dosazitelnost vize
3) Sdileni vize

Cviceni: , Popiste ve 30 sekundach svou vizi.”




Rozhodnuti

1) Dlouhodoby x kratkodoby proces
2) Na zakladé faktu x emoci (vétSinou podle typologie lidi)
3) Pro x proti




Plan

1) Planovani srdcem x mozkem
2) Stanoveni SMART cile
3) Muze se plan ménit?

,Lepsi mirit ke hvézdam a minout, nez mirit na kupu hnoje a trefit se.




Strategie

1) Soubor jasné definovanych aktivit
2) Muze se ménit
3) Hodnoceni strategie




Jakeé klicové vlastnosti podnikatele se daji rozvijet ve
skole?

* Vedeni tymu

* Prodejni argumentace

* Orientace na vysledek/cil
* Financni gramotnost

* Efektivita

* \Verejny projev

* Sebejistota




Vedeni tymu

1) Kdy? — napr. pri spolecnych projektech, rozdéleni tridy do skupin,
postupné meénit ,vedouci”

2) Zakladni manazerské principy:

A) Neprispusobujte lidi Ukolum, ale ukoly lidem

B) Stanoveni SMART cile

C) Kontroling je Sance pro pochvalu (ne kritiku)

D) Vedeni prikladem




Prodejni argumentace

1) Kdy? — kdykoliv potrebuje zak ,,prodat” myslenku nebo nazor :-)
Zaklady prodejni argumentace:

A) Uvédomit si, komu prodavam

B) Schopnost zjistit vs. vytvorit potrebu

C) Schopnost argumentace na namitky (hlavné prijeti namitky)

D) Nestydeét se rict si o ,,podpis”

E) Telefonovani




Orientace na vysledek/cil
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How many passes &Ts the team ip white make?
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https://www.youtube.com/watch?v=0SQJP40PcGl



https://www.youtube.com/watch?v=oSQJP40PcGI

Financni gramotnost

1) Kupecké pocty

2) Naklady x vynosy

3) Dan z prijmu, DPH

4) Podnikatelské uvéry / uvéry obecné

Vystup: ,,Zak umi vyplnit dafové pfiznani“ ©




Efektivita




Verejny projev

* Davate moznost zakim verejné vystupovat?
* A)Ne, spise ojedinéle

* B) Ano, pravidelné

* C) Ano, pravidelné a vzdélavam je jak na to




Sebejistota

e Zazili jste nékdy uditele, ktery svym chovanim zpusobil nejistotu zaka?
(napr. ho pred tfidou ponizil)

* A)Ne, spise ojedinéle

* B) Ano

* C) Ano, kdyz zak zautocil na ucitele a ucitel se branil




Jaké znalosti z podnikani se daji uplatnit pfri
ucCitelske cinnosti?

e Manazerské dovednosti
e Motivace




